关于做好广交会出口商品展销会调研的通知
各有关外经贸企业：

接江苏交易团《关于做好广交会出口商品展销会调研的的通知》，为帮助企业应对金融危机、开拓国内市场，拟在每届广交会结束后的5月和11月，单独举办一场广交会出口商品展销会。现对举行广交会出口商品展销会（简称展销会）的可行性进行调研。展销会拟举办4天：前2天为专业洽谈，仅对国内专业采购商开放；后2天为现场展销，对社会公众开放。展位价格：标准展位（9平方米）7500元/个，光地展位790元/平方米。请于7月10日前将填写后的问卷传真至镇江市外经贸局技服处，以便我团汇总上报。调研问卷，请登录我局网站《广（华）交会》专栏下载。

特此通知

联系人：刘峰、邓云峰      电话：85241911、85898183
传真：85249185             网址：www.zjftec.gov.cn
镇江交易分团

2009、07、03
关于广交会出口商品展销会可行性分析的调研问卷
尊敬的广交会参展企业：
您好！我们正在进行举办广交会出口产品展销会的可行性研究，即，在每届广交会结束后的5月和11月，单独举办一场广交会出口商品展销会。该展销会的展期初步设4天，前2天为专业洽谈，仅对国内专业采购商开放；后2天为现场展销，对社会公众开放。

单位名称：

Q1  假如在每届广交会结束后，即春季5月，秋季11月，在广州广交会展馆单独举办一场出口商品展销会，请问您公司是否有兴趣参加

A 有兴趣，但要进一步了解情况后决定    B 没兴趣，不参加（请接1．1题）
   --------1﹒1 选填B的，没兴趣的原因是（问卷结束）
A 选择参加其他国内展  B 不参加任何国内展 C 觉得没有作用 D其他原因，请注明

Q2    您公司在做出口贸易的同时，是否也从事国内贸易？

A 是   B 否，但近期打算涉足国内贸易  C 否，且近期暂无打算（问卷结束）
Q3. 请选择您公司内销（或计划内销）的产品类别

口电子及家电 口照明产品 口车辆及配件 口机械 口五金工具 口建材 口化工产品 口日用消费品口礼品 口家居装饰品 口纺织服装 口鞋 口办公用品 口箱包 口体育与旅游休闲用品 口医药及医疗保健用品 口食品

     Q4 若本次出口产品展销会的展位价格为7500元/9平方米，您公司是否能接受？

     A 是   B 否，我公司可以接受的展位价格为不超过     元/9平方米标准展位 

Q5 若您公司意向参加本次出口产品展销会，估计需要多少个9平方米展位？

     A  1个以下   B  1-2个  C 2-4个   D 4个以上   E不参加，不需要

Q6 您公司希望这个展销会的定位是

A 纯粹的贸易展，仅对国内专业采购商开放，不对社会公众开放

B 以贸易展为主，公众展为辅

C 以公众展为主，贸易展为辅

D 纯粹的公众展   

Q7 若本次展销会展期共4天，拟按“仅对专业观众开放天数+向社会公众开放天数”的组合安排，即如“2+2”，指头2天仅对专业观众开放，后2天现场展销，向社会公众开放。您认为怎样的时间组合较合适？

     A 2+2    B 3+1  C 4+0  D 0+4  E 1+3
Q8    您公司内销产品的主要销售方式（或计划销售方式，复选）

A 自己组织销售人员销售

B 通过自有零售网点销售

C 由总代理负责全部销售
D 由区域代理负责各区域销售
E 其它（请注明               ）
Q9    假如您公司参加这个展销会，希望在展销会上结识哪些客户

A 国内零售业专业采购商

B 国内专业代理商经销商

C 出口产品内销的同行

D 其他，请注明

Q10 您对广交会结束后举办的内外贸展销会还有何意见和建议？（另附纸张）
